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Poste d'observation de son activité et outil essentiel de prise de décision, l’informatisation de sa gestion commerciale permet au chef d'entreprise de contrôler en permanence les flux financiers et marchandises de son activité. De nombreuses solutions simples et adaptées aux entreprises de proximité existent et son largement accessibles en termes de prix.





Les fonctionnalités du logiciel de gestion commerciale 





gérer l’ensemble des données de l’entreprise





��



La gestion commerciale s'organise autour des 2 grandes fonctions de l'entreprise que sont les ventes et les achats.





Elle gère les informations et données d'exploitation relatives aux :


Produits ou services


Clients


Fournisseurs�
�



faciliter la prise de décision 


Elle produit les informations nécessaires au suivi et à la gestion des stocks et elle fournit aux chefs d’entreprise les résultats et statistiques du tableau de bord lui permettant de prendre les bonnes décisions au bon moment.





simplifier le quotidien de l’entrepreneur 


En automatisant les opérations répétitives de l'exploitation, elle libère le chef d'entreprise des tâches fastidieuses tout en fournissant des informations fiables et disponibles à tout moment :


Simplification de l'encaissement, visualisation des disponibilités articles, état des commandes fournisseurs, consultation des historiques clients, impression des documents (factures, tableaux, graphiques, mailing, …).


faciliter la transmission des informations


Transmission des informations vers les partenaires et interlocuteurs de l'entreprise : fournisseurs, clients, administration, comptables…


Transmission des informations vers les autres applications de gestion installées dans l'entreprise telles que la comptabilité, les logiciels de suivi de tableaux de bords…





Une analyse des besoins préalables au choix du logiciel de gestion commerciale





Le choix de la solution de gestion commerciale ne peut aboutir qu'après une réflexion et une étude des besoins de votre entreprise. Cette analyse qui doit s'appuyer sur un document rédigé est destinée à décrire le plus précisément possible le fonctionnement de l'entreprise pour être apte à choisir la solution logicielle la mieux adaptée au quotidien de l'entreprise.








Informatiser sa gestion commerciale





Note Pratique
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